Pelne bezpieczenstwo,
nim stanie si¢ cos zlego

Wielu przedsigbiorcow zajetych porzadkowaniem inwestydji i struktur firmy zapomina o koniecznosci

zabezpieczenia majatku na wypadek Smierci. Rolg bankiera jest uSwiadomienie tego zagrozenia.

Niekiedy jednak, niestety, pomaga mu samo zycie...

en przypadek klienta Noble Banku
jest dowodem na to, ze nie nalezy
zwleka¢ z przygotowaniem pro-

cesu sukcesji. Nigdy na to nie jest
za wczesnie, a nieoczekiwanie moze by¢
za pézno. Pan Robert, klient private ban-
kingu Noble, zrozumial to w jednej
chwili: wypadek przyjaciela, réwniez
przedsiebiorcy, uswiadomit mu skale
ryzyka i zagrozen, jakie niesie za soba
nieuregulowanie spraw testamentu, dzie-
dziczenia etc.

Ale od poczatku, bo historia wspétpra-
cy pana Roberta z bankiem jest $cisle
zwigzana z losami innego klienta.
Biznes, ktéry nie jest oddzielony od
majatku prywatnego, jest jak malzenistwo:
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Oprocz korekty portfela

inwestycyjnego
konieczne okazato sie
uporzadkowanie formuty
sukcesji. Nie bytoby to
mozliwe bez wsparcia
kancelarii prawnej.

malzonkowie zaciagajg
réznego rodzaju zobowig-
zania bez informowania
sie nawzajem. W chwili
$mierci wlasciciela zaréw-

Punktem wyjscia do
opisu przypadku pana Ro-
berta jest historia jego
przyjaciela, pana Pawtla,
J; klienta Noble, ktérym réw-

no majatek firmowy, jak
réwniez prywatne bezpieczefistwo fi-
nansowe jego najblizszych narazone s3
na ogromne ryzyko. Niezabezpieczony
biznes zwykle upada, a komplikacje z tym
zwigzane moga wrecz pozbawi¢ rodzing
$rodkéw do zycia. Zbudowanie odpo-
wiedniej struktury prawnej oraz przy-
gotowanie sukcesji (tak od strony bizne-
sowej, jak 1 prywatnego majatku) to je-
dyny skuteczny sposéb zapobiegania pro-
blemom, ktére potrafia przyj$¢ nagle
i nieodwracalnie.
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niez opiekowat sie Kamil
Martyniuk, senior private bankier Noble
Banku ze Szczecina.

- Z nieuporzagdkowang formuly suk-
cesji, ale przede wszystkim firmg prowa-
dzong w formie dziatalnosci gospodarczej
(najbardziej ryzykowna forma w sytuacji
wypadkéw losowych) spotkatem si¢ osiem
miesiecy temu przy okazji rozmowy z pa-
nem Pawtem. Moze nie bytoby w tym nic
dziwnego, ze biznes prowadzony jest
w takiej formie, gdyby nie to, ze firma
pana Pawla byla duzym przedsiebiorstwem
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produkcyjnym eksportujagcym na rynki
europejskie - méwi Kamil Martyniuk.

Bankier ostrzegt klienta przed ryzykiem
1 zaproponowal wypracowanie koniecznych
zabezpieczen.

- W ramach ustugi Wealth Guard
uméwilem nas na spotkanie z prawni-
kami kancelarii Domanski Zakrzewski
Palinka. W kolejnych etapach nastapito
przeksztatcenie formy dziatalnosci praw-
nej, a konsekwencjg prac z zespolem
prawnikéw byla réwniez restruktury-
zacja biznesu, ktéra spowodowata wiek-
szg efektywnos¢ i zyskownosé. Dodat-
kowo odpowiednio skonstruowang suk-
cesjq 1 umowg partnerska zabezpieczy-
lisSmy zaréwno firme, jak i partnerke
pana Pawtla, z ktdrg taczyt go dtugi, ale
niesformalizowany zwigzek - thumaczy
bankier.

Przy okazji jednego ze spotkan z panem
Pawtem bankierowi zostat przedstawio-
ny pan Robert, wspétwlasciciel duzego
przedsigbiorstwa informatycznego z pot-
nocy Polski. Nieformalne spotkanie za-
owocowalo wizyta w oddziale banku,
zeby wstepnie przyjrze¢ si¢ strukturze
majatku i produktéw, ktére w ostatnich
latach bez glebszej analizy oplacalnosci
pan Robert kupowat w réznych bankach.
Klient rzetelnie przygotowat sie do roz-
mowy, dostarczyt wszelkie niezb¢dne
dokumenty, a przy tym - co nie jest
weale tak oczywiste - nie uchylat si¢ od
odpowiedzi na pytania i obszernie wy-
jasnial niuanse dotyczace zaréwno ma-
jatku, jak i dotychczasowych decyzji
inwestycyjnych.

PROFIL KLIENTA
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lat

Biznes:  Firma

informatyczna zatrudniajaca 200
0s0b, wspotpracujaca od wielu lat
z duzymi odbiorcami na rynku.
Ma ugruntowang pozycj¢ na
rynku, stale poszerza wachlarz
ustug i produktéw. Dochody
roczne na poziomie 5 min zl netto.

Te ostatnie wymagaty szybkiego upo-
rzagdkowania.

- Okazalo sig, ze produkty inwesty-
cyjne, ktére pan Robert posiadal, nie do
korica odpowiadaty biezacej sytuacji ryn-

kowej. Zaproponowatem mu korekte
portfela: duze zaangazowanie §rodkéw
w lokaty bankowe (odnowione na stan-

SUKCESJA NA WIELE ROZNYCH SPOSOBOW

Opisany tragiczny przypadek
pana Pawtfa wyraznie wskazuje,
ze nie powinnismy ograniczac
planowania sukcesji tylko do
zabezpieczenia na wypadek
$mierci.Warto zabezpieczyc sie
takze od skutkow innych zdarzen,
np. poprzez zdeponowanie
odpowiednich petnomocnictw.
Istotng kwestia, z ktorej tez nie
zdajemy sobie czesto sprawy, sa
podatkowe aspekty dziedziczenia papierow
wartoéciowych i jednostek funduszy. Mamy
tu do czynienia ze swego rodzaju
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podwajnym opodatkowaniem
spadkobiercy: najpierw podatkiem
od spadkow i darowizn (w chwili
nabycia spadku), a nastepnie
podatkiem dochodowym (w
momencie wypfaty srodkow).
Taki stan rzeczy powoduje,

Ze warto rozwazyc¢ alternatywne
sposoby lokowania Srodkéow,
pamietajac, ze wytaczenie
wskazanych srodkow z masy
spadkowej moze zaburzy¢ reguty
dziedziczenia i prowadzi¢ do sporéw
miedzy spadkobiercami.

dardowych rynkowych warunkach, opro-
centowane $rednio 3 procent w skali
roku) oraz fundusze inwestycyjne obli-
gacji skarbowych powinny by¢ znaczaco
zredukowane. Uchodzgce za bezpieczne
fundusze obligacji skarbowych generuja
od pewnego czasu niskg, a nawet ujem-
ng netto stope zwrotu. Natomiast naptyw
kapitatu zagranicznego na polska gietde
umacnia ztotego i przez to negatywnie
wplywa na fundusze inwestujace w eu-
ro (nieposiadajace zabezpieczenia ryzyka
walutowego) - méwi bankier.

Chcac dokonac realokacji aktywéw
w portfelu pana Roberta, bankierzy sku-
pili si¢ na potrzebach klienta oraz szansach
1 zagrozeniach, jakie niosg ze sobg rézne-
go rodzaju inwestycje, niekoniecznie
zwigzane z rynkiem udzialowym (akcje)
lub dtuznym (obligacje). Poznajac oferte
Noble Banku, klient zainteresowat sie
nastgpujacymi formami inwestycji:

e rynek wierzytelnosci;

e obligacje korporacyjne;

® nieruchomosci mieszkaniowe pod
wynajem (klient dzieki swoim znajomo-
$ciom w Skandynawii niejednokrotnie
mys$lat o wynajmie mieszkan dla studen-
téw z tamtego regionu uczacych sig
w Polsce);

e fundusze inwestycyjne aktywnie
reagujace na zmiany rynkowe (aktywnej
alokacji, timingowe, mieszane etc.);

® Jokata bankowa negocjowana;

® oprocentowane konto bankowe.

Wtedy nastapit zwrot. Podczas opra-
cowywania ostatecznej oferty przebu-
dowania struktury aktywéw pana Ro-
berta bankier otrzymal wiadomos,
ze pan Pawel (klient, ktéry sprowadzit
go do banku) miat tragiczny wypadek
samochodowy 1 jest w $piaczce.

Lekarze nie potrafili okresli¢, jak dtu-
go ten stan moze trwac, a najblizsi pana
Pawta przezywali prawdziwy dramat.
Wypadek ten bardzo poruszyt pana Ro-
berta, podobnie jak jego pézniejsze kon-
sekwencje dla pozostawionego majatku:
kiedy po kilku tygodniach pan Pawet
nadal znajdowat sie w stanie $piaczki, zas
rokowania byly niepewne, okazalo sie,
ze opracowany kilka miesiecy wczesniej
wspdlnie z prawnikami DZP plan zmian
struktury prawnej firmy pana Pawla po-
zwolit uratowaé jego firme, oddajac jej ©



zarzgdzanie w rece partnerki zyciowej
klienta.

Obserwujac konsekwencje dziatan
banku, pan Robert zdecydowat si¢ nie
zwlekaé z przygotowaniem sukces;ji.
Dramat przyjaciela wywotat w nim sil-
ng potrzebe zabezpieczenia swojej ro-
dziny na wypadek $mierci lub trwalego
uszczerbku na zdrowiu.

- W trakcie rozméw uswiadomitem
mu réwniez, ze dziedziczone papiery
wartosciowe 1 jednostki funduszy in-
westycyjnych sg wedtug polskiego pra-
wa obcigzone podatkiem dochodowym
od wartosci ich umorzenia, a nie zysku.
Powoduje to, ze warto$¢ srodkéw zain-
westowanych w tego typu produkty
inwestycyjne zostanie pomniejszona
0 19 procent. Przyznam szczerze, ze wy-
raz twarzy pana Ro-
berta méwit wszyst-
ko: szok 1 niedowie-

PORTFEL PANA ROBERTA,
STAN NA LIPIEC2013 R.

skorzysta¢ z kredytu hipotecznego (wy-
korzystujac niskie stopy procentowe
w Polsce), dlatego zaangazowat tylko 50
procent srodkéw wiasnych do wartosci
kupionych nieruchomosci. W tym przy-
padku bardzo pomocne okazaty si¢ kon-
takty bankiera, dzieki ktérym wykorzy-
stanie kredytu zostalo wyraznie zopty-
malizowane.

- Dzigki moim znajomosciom z lo-
kalnymi deweloperami wynegocjowa-
lismy korzystne warunki cenowe na
zakup mieszkaf, a nieruchomosci po
zakonczonym etapie wykoniczenia beda
zarzadzane przez wynajeta do tego oso-
be. Skoro jednak w portfelu pojawit si¢
kredyt hipoteczny, to uznali§my, ze
naturalne bedzie zabezpieczenie jego
splaty na wypadek smierci kredytobior-
cy. Zaproponowa-

rzanie. ,Dziedziczo- | aktywa
ne papiery warto- | nieruchomos¢—dom
$ciowe sg dla spad- | gotowka

kobiercéw bezkosz-

F.I. Obligacji Skarbowych PLN

towym przychodem

F.I. Obligacji Skarbowych EUR

1 podlegaja opodat-

lokaty strukturyzowane

Eovanin = thimas lokaty bankowe

tem ubezpieczenie

na zycie ,Family
wartos¢ Shield” na sume 1,2
2000 000 PLN mln zlotych (kwo-
500 000 PLN ta zblizona do war-
2000000 PLN tosci hipoteki). To
1600000PIN | wyjatkowa oferta,
1500000PIN | poniewaz wedtug
2400000 PLN jej zasad pan Robert

Irodto: Noble Bank

OBECNA STRUKTURA PORTFELA

czy Kamil Marty-
niuk.

PANA ROBERTA*

Bankier uspokoit

w dwunastym roku
trwania ubezpiecze-
nia bedzie mégt je
zakonczy¢ (do tego

! ; kt t05¢ bezpi i I
jednak klienta, ze i s ﬁ;aﬁﬁﬂ'f,;ze"'e czasu splaci hipo-
istnieje rozwigzanie | nieruchomos¢ | 2000000 PLN | testament teki), a towarzys-
pozwalajace wyod- | .=dom two ubezpieczenio-
rebni¢ fundusze in- | 90tOWka 500000PLN | testament we ZWroCl mu wszy-
: UFK 1500000 PLN | UFK, transfer : 5
westycyjne z masy | yroprtelnoéd miedzypoko- stle Wp’lac.one sktad
spadkowej, wykorzy- leniowy ki - méwi Marty-
stujgc transfer mie- | UFK Obligadji 2800000 PLN | UFK, transfer niuk.
dzypokoleniowy: to Sarporucyiaych {Tel:ﬁg\lg)? Ok Ostatnim eta-
Fu.ndusze ;gwesty " | nieruchomosci | 2500 000 PLN | testament, P B raktycznie
cyjne w Polisie Ubez- | - mieszkania Family wieficzacym wdro-
: : . .| pod wynajem Shield” e
pieczeniowej, czyli zenie opisanych roz-
. . lokaty bankowe | 1000000 PLN | testament . 5
Ubezpieczeniowe wigzan, bylo spo-
Fund Woitad Plan ; 1000000 PLN | UFK, transfer ks &
undusze Kapitalo- | inwestycyjny - miedzypoko- | tkanie z prawnika-
we. Plan Inwestycyj- | diugoterminowy leniowy mi z kancelarii DZP

ny w strukturze po- Irodto: Noble Bank

lisy, za posrednic-
twem ktérego pienigdze inwestowane s3
w jednostki specjalnie dobranych fundu-
szy, znalazl si¢ na liscie nowych aktywoéw
w portfelu pana Roberta.

Dodatkowo klient byt bardzo zainte-
resowany rynkiem mieszkan pod wyna-
jem dla zagranicznych studentéw. Chciat

* zuwzglednieniem zabezpieczenia spadkowego

w ramach ustugi
Wealth Guard No-
ble Banku i spisanie odpowiedniego
testamentu, w ktérym zawarte zostaty
réwniez szczegélowe zapisy windyka-
cyjne (wynikajace z faktu, ze pan Robert
chciatby po $mierci przekazaé konkret-
ne przedmioty i aktywa swojemu ro-
dzenAstwu). ©® PZ
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