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Wealth Guard sprawdza si¢
w trudnych sytuacjach

Czesto bywa tak, ze na pierwszy rzut oka proste do rozwiazania problemy klientéw bankowosci prywatnej okazuja sig

wierzchotkiem catej gory klopotow. Zwykle z winy lub nieSwiadomosci samych klientow. Dwa przypadki,

o ktérych méwi Wojciech Brézda, Senior Private Bankier Noble Banku, sa tego dowodem. ...

rynkowa wycenaznaku
towarowego. Dowodza !
tego opisane ponizej |
przypadkil i

rzez zoladek do serca, przez
syna do ojca - nie istnieje
taka zasada? Istnieje. Woj-
ciech Brézda, Senior Private
Bankier, Noble Bank War-
szawa, sprawdzit ja w praktyce, porzad-
kujac interesy pana Marka.
~ Pana Marka poznatem podczas énia-
dania u jego syna Macieja, w jego nowo
otwarte] restauracji na Mokotowie. Maciej,
ktdrego pasja jest gotowanie, inwestowal
ze mng juz od ponad dwdch lat i uznal,
ze warto, abym porozmawial z jego ojcem
na temat pomnazania $rodkéw firmowych
- méwi Wojciech Brézda.
Problem polegat na tym, ze pan Marek,
jako whasciciel znanej polskiej firmy ro-

dzinnej z ponad 30-letnig historig, byt
bardzo ostrozny w kwestiach inwesto-
wania jej srodkéw. Bardzo bat si¢ ryzyka
rynkowego.

Wspotprace rozpoczelismy od lokowa-
nia nadwyzek na krétkoterminowych
lokatach i w miare jak klient nabieral
zaufania do mnie i poznawat oferte ban-
ku, rozpoczelismy budowe portfela in-
westycyjnego opartego na Funduszach
Inwestycyjnych Zamknietych o niskim
ryzyku, czyli dokladnie takim, jakiego
oczekiwal - ttumaczy bankier.
Wspétpraca ruszyta pelng parg - przy
wykorzystaniu wszystkich mozliwosci,
ktére sq dostgpne w Noble Banku - gdy

na jednym ze spotkan podsumowujgcych
stan portfela pan Marek pélzartem po-
wiedzial, ze chetnie zainwestowalby
wigcej, ale zobowigzania podatkowe na
blisko 1,5 mln zlotych nie pozwalajg na
inwestowanie nowych $rodkéw.

~ Jako senior private bankier zarza-
dzajacy majatkiem klienta uznalem, ze
warto skorzysta¢ ze wsparcia ekspertéw
prawnych i podatkowych, wiec skontak-
towatem klienta z kancelarig DZP Do-
manski Zakrzewski Palinka. W trakcie
rozmowy ksiegowej klienta z jednym
z prawnikéw kancelarii okazalo sie, ze
w przypadku pana Marka najwlasciw-
szym sposobem postepowania bedzie
ujawnienie znaku towarowego (symbolu
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ponad 30 lat pracy klienta i jego rodziny)
w ksiegach podatkowych firmy - méwi
Brézda.

W pierwszej kolejnosci prawnicy
z kancelarii DZP zweryfikowali prawa
autorskie do znaku. Pan Marek przez
caly okres prowadzenia dzialalnoéci nie
przeprowadzil tego procesu! Beztrosko
stwierdzil: ,Panie Wojtku, przeciez to ja
zbudowalem te firme, to moja marka”...
Stan rzeczy musi by¢ jednak prawnie
potwierdzony, co tez zostalo uczynione.
Efektem analizy prawnej bylo przenie-
sienie praw autorskich przedsigbiorcy do
znaku oraz jego rejestracja w Urzedzie

Patentowym.

Kolejnym krokiem byta wycena rynko-
wa znaku przeprowadzona przez nieza-
leznego rzeczoznawce, a nastepnie ujaw-
nienie jej w ksiegach firmy dla celéw
podatkowych i ksiegowych wedtug war-
tosci rynkowej.

- Caly proces trwat okolo czterech
miesiecy, ale docelowo klient uzyska po
zakoriczeniu amortyzacji znaku towa-
rowego oszczednosci na poziomie blisko
6 mln zlotych. Oprécz tego poprawit
sig takze bilans, co pozwolilo zwiekszy¢
mozliwosci kredytowe - méwi private
bankier.

Podobnie jak wielu klientéw Noble
Banku prowadzacych firme rodzinna,
pan Marek réwniez zamierza docelowo
przekazaé zarzgdzanie synowi - Macie-
jowi. Dlatego kolejnym etapem wspét-
pracy z DZP bedzie przeprowadzenie
procesu sukcesji.

Podobnie trudny, choé o innym cha-
rakterze, jest przypadek pana Stanistawa,
réwniez klienta Wojciecha Brézdy.

~ Z panem Stanistawem po raz pierw-
szy spotkatem sie na cyklicznym spotka-
niu ,Private Banking po godzinach”.
Przedstawit nas sobie pan Andrzej, z kt6-
rym z kolei wspélpracuje od ponad szesciu
lat. Panowie wlasnie zostali partnerami
biznesowymi w jednej ze spélek ustugo-
wych. Po niespetna dwéch tygodniach
spotkali$my sie w jednym z naszych od-
dzialéw w Warszawie, gdzie miatem oka-
zje przedstawié panu Stanistawowi szereg
mozliwosci dostepnych w ramach private
bankingu Noble Bank. Niestety, z powo-

du bardzo napietego grafiku oraz ograni-
czonego czasu nie moglismy odpowiednio
doktadnie przeanalizowaé calej sytuacji
finansowej. Wspdlprace rozpoczelismy
jedynie od zatozenia rachunku oraz depo-
zytu na kwote 2,3 min zlotych. Jednak
juz przy kolejnym spotkaniu, tym razem
w siedzibie spétki (100 kilometréw od
Warszawy), mogli$my porozmawiaé dtu-
zej o biznesowych oraz prywatnych pla-
nach klienta - méwi bankier.

Klient rozpoczal wizyte od oprowa-
dzenia bankiera po swojej fabryce i opo-
wiesci o historii spétki. Pokazat najnow-
szg linie produkcyjna, na ktérg otrzymat
czeéciowe finansowanie ze §rodkéw Unii
Europejskiej.

- Porozmawiali$my o rynku oraz sy-
tuacji finansowej pana Stanistawa. Oka-
zalo si¢ m.in., Ze cze$C jego inwestycji
byta kompletnie niedopasowana do ocze-
kiwa, a dodatkowo w kolejnym tygod-
niu zapadnie kilkumilionowa lokata w in-
nym banku. To spotkanie rozpoczeto
dtugoterminows wspdlprace portfelows.
Podczas cyklicznych spotkan stopniowo
dopasowywali$my kolejne rozwigzania
do portfela -~ méwi Wojciech Brézda.
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Takiej wysokoéci oszczednosci
w bilansie zyskat pan Marek, klient
Noble Banku, dzieki rejestracji
i wycenie znaku towarowego firmy,
ktorg budowat blisko 30 fat. Wielu
przedsiebiorcow bardzo niefrasobliwie
podchodzi do tej sfery biznesu, uznajac,
Ze ich autorytet jest wystarczajacy,
a ich osoba wyraznie kojarzy sie
z symbolem biznesu. Tymczasem ruch
ten nie tylko zabezpiecza sam biznes
i marke, ale daje tez mnéstwo
korzysci podatkowych. Rolg banku
i wspotpracujacej z nim kancelarii jest
uswiadomienie klientom tego faktu
i przeprowadzenie procesu.

Wspoétpracawramach Private Bankin-
gu Noble Banku to nie tylko zarzadza-
nie majgtkiem prywatnym, ale réwniez
poznanie planéw biznesowych klientéw.
W przypadku pana Stanistawa rozmowa
o sytuacji spétki oraz jego planach na
przyszlos¢ okazala si¢ kluczowa.

- Podczas jednej z regularnych wizyt
w siedzibie spétki miatem okazje uczest-
niczyé w rozmowie pana Stanistawa
z gléwnym ksiegowym. Panowie deba-
towali o bilansie spétki oraz zyskach
zatrzymanych z lat ubiegtych. Z rozmo-
wy wynikalo, ze mimo wysokiej warto$-
ci spétki, przekraczajgcej 100 mln zlotych,
w jej bilansie nieproporcjonalnie duzg
czg$¢ zajmowaly kapitaty wiasne, niea-
dekwatne do potrzeb inwestycyjnych.
Zorientowalem sie, ze spétka od poczat-
ku dziatalnosci korzysta z wlasnego dzia-
tu ksiegowego, ktdry wspierany byt przez
lokalng kancelarie. Pan Stanistaw, jak
wielu klientéw Noble Banku, po konsul-
tacji zdecydowat sie na zweryfikowanie
sytuacji prawnopodatkowej. W efekcie
spotkalismy si¢ z prawnikiem z kancela-
rii Domanski Zakrzewski Palinka. Po
ponaddwugodzinnej rozmowie oraz wstep-
nym rozpoznaniu sytuacji spétki rozpo-
czeli$my pieciomiesigczny proces reorga-
nizacji, majgcy na celu uwolnienie zablo-
kowanych srodkéw z kapitatéw wlasnych
spétki poprzez zmniejszenie jej wartosci
ksiegowej - thtumaczy Wojciech Brézda.

Z racji skali dziatania oraz sukceséw
spétki pojawilo sie kolejne pole do wspét-
pracy: od kilku lat pan Stanistaw zau-
wazyl coraz wigksze zainteresowanie
opinii publicznej jego osoba, jak réwniez
cztonkami rodziny. Wyczulony na punk-
cie prywatnosci i bezpieczefistwa bliskich
postanowil poszuka¢ wyjécia i z tej sy-
tuacji. Kancelaria DZP przeprowadzila
odpowiednie dzialania majace na celu
przeksztalcenie formy prawnej ze spétki
z ograniczong odpowiedzialnoscig na
spotke akcyjng, ktérej akcje zostaly wy-
emitowane w odpowiedniej formie jako
akcje na okaziciela.

Pan Stanistaw weigz jest jedynym
wlascicielem spétki produkcyjnej, mimo
ze jego nazwisko nie jest ujawnione w Kra-
jowym Rejestrze Sadowym. Trik prosty,
a jakze skuteczny! ® Pz



